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【特别提醒】 
 
如果你坚持认为赚钱是困难的，请立即停止阅读。相反，

如果你愿意相信赚钱本来就应该简单，本书将向你披露： 
 
 为 什 么 找 不 到 潜 在 客 户 或 者 没 有 钱 做 广 告 只 是 错 觉 ？ 真 正 的 原

因 是 什 么 ？ 了 解 了 这 一 原 因 ， 你 就 能 让 合 作 伙 伴 甚 至 竞 争 对 手 ，

心 甘 情 愿 地 为 你 奉 上 源 源 不 断 的 潜 在 客 户 ！（ 见 第 228 页 ）  

 成 交 率 是 一 切 市 场 营 销 的 核 心 ！但 是 否 经 常 为 成 交 客 户 而 烦 恼 ？

掌 握 克 亚 营 销 的 十 大 成 交 激 素 ， 立 即 让 你 的 成 交 率 飙 升 3~21 倍

（ 见 159 页 ）  

 什 么 是 前 段 营 销 ？ 什 么 是 后 端 营 销 ？ 为 什 么 企 业 的 利 润 90%都

来 自 于 后 端 营 销 ，但 90%的 企 业 老 板 和 有 效 人 却 将 100%的 注 意

力 聚 焦 在 前 端 营 销 ？ （ 见 第 73 页 ）  

 何 为 杠 杆 借 力 ？ 如 何 通 过 杠 杆 借 力 ，不 花 一 分 钱 ，就 能 轻 而 易 举

地 获 得 你 想 要 的 一 切 产 品 、 客 户 和 营 销 方 法 ？ （ 见 第 41 页 ）  

 为 什 么 没 有 竞 争 的 市 场 是 最 危 险 的 市 场 ？ 怎 样 才 能 轻 而 易 举 地

进 入 任 何 利 润 丰 厚 的 市 场 ，并 通 过 杠 杆 借 力 迅 速 击 败 所 有 的 竞 争

对 手 ？ （ 见 第 206 页 ）  

 怎 样 确 保 你 的 网 站 开 通 72 小 时 内 绝 对 赚 钱 ？（ 我 们 很 多 学 员 在

24 小 时 内 赢 利 ， 见 243 页 ）   
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【隆重推荐】 
 
 
 
 

“克亚是一个将帮助别人作为终生追求的人，一

个将自信、激情和梦想化为基本生活方式的人。”  

 

—菲 利 普•科 特勒 (Phil ip Kotler)  

现 代 营 销 学 之 父  

美 国 西 北 大 学 凯 洛 格 商 学 院  

市 场 营 销 学 教 授  
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学员真实感言 

与 克 亚 老 师 的 每 一 次 思 维 碰 撞 ，都 会 激 发 出 无 数 的 创 意

灵 感 与 火 花 ， 期 间 的 感 悟 妙 不 可 言 。  

他 是 一 位 智 者 ，带 你 参 悟 人 性 ，弹 指 一 挥 间 让 你 的 营 销

变 得 轻 松 简 单 ； 他 是 一 位 仁 者 ， 常 带 给 你 一 次 次 的 惊 喜 ， 让

你 顿 悟 “ 时 刻 让 他 人 变 得 伟 大 ”， 这 是 你 为 人 处 事 的 秘 诀 ；

他 是 一 位 统 帅 ， 正 引 领 未 来 营 销 行 业 格 局 的 变 革 。  

— — IPA(美 国 国 际 认 证 协 会 ） 中 国 区 首 席 代 表   沙 江  

 

古 有《 孙 子 兵 法 》得 天 下 ，今 有“ 克

亚 营 销 ” 霸 雄 市 。 克 亚 老 师 的 营 销 策 略

道 出 了 营 销 之 根 源 以 不 变 应 万 变 ， 不 仅

赚 钱 快 而 简 单 ， 更 能 世 代 相 传 永 立 不 败

之 地 。 必 将 为 史 册 所 记 载 ！  

— — 郑 州 水 妈 妈 集 团 总 裁   丁 一 帆  
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这 几 年 跟 克 亚 老 师 学 了 很 多 东

西 ，让 我 从 2006 年 5 月 1 日 的 迷 茫 、

困 惑 、 很 疲 惫 的 状 态 中 走 出 来 ， 到

今 天 我 们 已 经 拥 有 了 5 所 分 校 ， 我

们 每 一 个 人 都 很 轻 松 ， 每 一 个 人 都

感 觉 对 未 来 充 满 着 希 望 ！ 这 一 切 的

一 切 都 要 归 功 于 我 的 老 师 ， 刘 克 亚 ！  

— — 东 莞 十 佳 创 业 青 年   徐 兵 波  

 

2007 年 8 月 14 日 我 到 北 京 ，

克 亚 老 师 给 了 我 三 个 小 时 的 咨 询

时 间 。回 去 后 ，按 照 老 师 的 方 法 ，

我 们 在 几 乎 零 资 源 的 情 况 下 ， 没

有 办 公 室 ， 没 有 官 方 网 站 ， 没 有

学 生 的 资 源 ， 一 个 月 赢 利 30

万 … … 截 至 2008 年 9 月 ，也 就 是

1 年 后 ， 我 公 司 每 个 月 的 现 金 流 在 150 万 左 右 。  

— — 上 海 洛 基 文 化 公 司 总 裁   陈 斌  
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我 是 克 亚 老 师 的 一 个 非 常 大 的 受 益

者 ！通 过 综 合 运 用 克 亚 营 销 的 零 风 险 承

诺 技 术 、超 级 赠 品 技 术 和 紧 急 追 销 技 术 ，

我 在 一 年 之 内 将 公 司 单 项 产 品 的 销 售

额 由 36 万 元 倍 增 到 300 万 元 ！  

— — 北 京 乐 享 康 健 公 司 总 经 理   赵 丹  

 

克 亚 老 师 是 我 一 生 追 随 的 导 师 。

2006 年 我 花 了 1 个 月 的 时 间 模 仿 了 老 师

的 一 封 销 售 信 。 通 过 销 售 信 来 卖 一 个 英

语 集 训 营 的 课 程 ， 没 想 到 这 封 信 后 来 让

我 们 在 4 个 月 之 内 多 赚 了 100 万 元 … …

更 不 可 思 议 的 是 ， 通 过 对 这 封 信 的 改 良

和 扩 展 ， 在 接 下 来 的 两 年 中 ， 这 封 信 竟

然 为 我 们 多 创 造 了 500 多 万 元 的 收 入 ！  

— — 潜 能 英 语 创 始 人   韩 宏 术  
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我 的 感 受 真 的 是 很 深 刻 ！ 我 以 前 上

过 很 多 老 师 的 课 程 ， 也 买 过 很 多 DVD，

但 是 从 来 都 不 看 ， 这 次 看 克 亚 老 师 的

DVD 看 了 7 次 ， 就 是 从 2008 年 10 月

1 日 到 10 月 6 日 期 间 天 天 这 么 看 ， 看

了 就 去 执 行 。 两 个 月 内 ， 我 通 过 使 用 老 师 的 鱼 塘 技 术 、 三 点

爆 破 技 术 ， 把 一 块 原 本 要 放 弃 的 业 务 ， 从 原 来 每 个 月 不 到

6000 元 的 收 人 ， 轻 松 地 做 到 了 每 个 月 38 万 元 的 收 入 ！  

— — 广 州 同 一 发 公 司 总 经 理   钟 钰 翔  

 

克 亚 老 师 让 我 重 新 认 识 了 什 么 是 真 正 的 营 销 ，彻 底 颠 覆

了 我 之 前 的 观 念 。把 我 从 一 名 技 术 性 营 销 人 带 入 了 一 个 全 新

的 营 销 殿 堂 。克 亚 营 销 的 理 念 让 我 在 没 有 额 外 投 入 的 情 况 下 ，

通 过 几 个 简 单 的 步 骤 就 把 销 售 额 提 高 了 300%， 同 时 销 售 变

的 比 以 前 更 加 轻 松 。 当 时 我 只 是 看 了 《 打 造 你 的 赚 钱 机 器 》

这 本 电 子 书 ， 我 就 确 信 我 今 年 至 少 可 以 多 赚 100 万 元 以 上 。

我 真 心 感 谢 克 亚 老 师 ，我 相 信 克 亚 老 师 可 以 帮 助 更 多 的 人 来

轻 松 赚 钱 ， 潇 洒 生 活 。  

— — 哈 尔 滨 电 子 商 务 专 家   高 云 峰   
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克 亚 老 师 的 营 销 是 神 奇 的 ， 是 革 命 性 的 ， 是 颠 覆 性 的 ，

是 不 可 思 议 的 ，是 难 以 用 语 言 来 形 容 的 。 如 果 你 能 够 理 解 并

学 习 克 亚 营 销 ，你 会 和 我 有 一 样 的 认 识 。 我 非 常 庆 幸 能 够 上

克 亚 老 师 的 课 程 。 在 运 用 克 亚 老 师 教 导 的 理 念 和 方 法 后 ，我

们 的 销 售 变 得 自 动 自 发 ， 无 法 抗 拒 ，结 果 好 的 令 我 们 自 己 都

难 以 相 信 ！  

— — 北 京 九 恒 世 纪 公 司 总 经 理   马 建 民  

 

(更 多真 实 案例 、故 事请 登 录克 亚 老 师博 客 www.KeyaLiu.com。） 

 

http://www.keyaliu.com/�
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